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Come assicurare continuità?

▪ La carriera professionale è come la vita: si 

comincia, si cresce e si esce

▪ Questo vale anche per i fondatori e i soci dei 

nostri studi

▪ Per evitare l'estinzione del proprio studio, è bene 

procurarsi nuovi ingressi (après moi le diluge non 

va...)

▪ Per un buon addestramento è bene che i nuovi 

ingressi avvengano un po' prima delle uscite che 

dovrebbero rimpiazzare
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Possibilità

▪ Acquisizione studi in chiusura

▪ Cessione studio ad altri studi esistenti

▪ Ingresso di nuovi professionisti

▪ Quale metodo preferite? Quali circostanze 

spingono in una o più delle vie?

▪ Perché?

▪ Esperienze nei tre sensi
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Ingresso di nuovi professionisti

▪ Azienda famigliare

▪ Ingresso di esterni

▪ Famigliari o esterni?

▪ Se famigliari, con quali requisiti?

▪ In quali condizioni va bene limitare ai famigliari?
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Difficoltà

Siamo un settore comunque di nicchia, molti giovani 

non ne sanno nulla

La libera professione spaventa

Normalmente non esiste una vera e propria carriera

Percezione di un lavoro astratto

Percorso ostacolato da esami
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Ingresso di professionisti esterni

▪ Ci possono essere diversi canali

▪ Inserzioni su giornali

▪ Social

▪ Agenzie di cacciatori di teste

▪ Servizi di università

▪ Altro

▪ Preferenze?

▪ Risultati?
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Ingresso di professionisti esterni

▪ Competenze tecniche: sono ugualmente 

rintracciabili?

▪ Meglio neolaureati, con tirocinio già avviato o con 

esame già passato? O addirittura meglio un 

collega già esperto?

▪ Una volta fatto il tirocinio a un nuovo collega, 

come mantenerlo nello studio ed evitare che 

migri altrove?

▪ Livello dei candidati che si trovano?
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